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Em busca de sinergias, a
3Corp amplia seu mercado.

“Mesmo com a estagnacao da economia, nao
diminuimos o volume de negdcios, buscando no-
VOS segmentos em que temos sinergia e explorando
outros mercados”, diz o presidente da 3Corp, Giu-
seppe Forestiero. Além de ser destaque em Canais
de Comercializagdo, a 3Corp ficou entre as dez
empresas que mais cresceram do Anuario Telecom
2019 com um aumento de 54,1% na receita liquida.
Obteve ainda 8,3% de rentabilidade sobre as vendas
e 42,5% de rentabilidade sobre o patriménio. “Nos-
sos resultados se basearam em ofertar prego justo e
trabalhar com margem relativamente apertada, po-
rém dentro das praticas normais e sem agregar risco
para os negocios”, afirma.

Em 2019, segundo ele, a empresa entrou em va-
rios projetos importantes como a implantacdo de
redes core IP para provedores regionais de Internet
(ISPs) e redes DWDM: “Obtivemos sucesso em ini-
ciativas dentro do nosso portfolio e expandimos para
outros mercados como as redes sem fio em rodo-
vias”. Em 2018, a empresa participou da construgdo
da primeira rede Wi-Fi em estradas, no projeto da
Rodovia dos Tamoios, no estado de Sao Paulo.

Empresa
Pontuagéo

3CORP TECHNOLOGY 679,70

Crescimento
Rec. Liquida
em US$ (%)

34,85

No final do ano, fechou um novo contrato com a En-
frevias, em um projeto ainda maior de rede sem fio. Se-
gundo Giuseppe, as redes Wi-Fi das rodovias vao subs-
tituir, em pouco tempo, todos os call boxes hoje em uso,
ofertando um servigo muito melhor para 0 usuario.

A rede Internet Wi-Fi na Rodovia dos Tamoios
permite a comunicagdo entre os motoristas da r1o-
dovia e a concessiondria, facilitando atendimentos e
informagoes. Foram instaladas 612 antenas em 153
pontos de difusdo de Wi-Fi ao longo da rodovia — o
suficiente para garantir 100% de cobertura entre Sao
José dos Campos e Caraguatatuba. O mesmo sis-
tema devera funcionar nos trechos da rodovia que
estdo atualmente em construg¢ao: a nova pista do tre-
cho de serra da Rodovia dos Tamoios e 0s contornos
de Caraguatatuba e Sdo Sebastido. Ha previsdo de
ser instalada a Wi-Fi em outros 1,2 mil quilémetros
de rodovias paulistas ainda em 2019, além do trecho
norte do Rodoanel.

Expandindo o horizonte, a empresa deve entrar
em mercados como cuidados de saude e infraestru-
tura, principalmente em rodovias, portos e aeropor-
tos, acompanhando a retomada de investimentos.
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Giuseppe Forestiero,

presidente

*As redes Wi-Fi das rodovias vao
substituir, em pouco tempo, todos os
call boxes hoje em uso”.

Atuando na construcao de infraestrutura de re-
des voltada para o publico corporativo, Giuseppe vé
a ampliacao dos acessos e aumento da disponibili-
dade de banda larga como alavancas de novos nego-
cios, com 0 aumento da demanda por infraestrutura.

Os principais contratos de 2019 foram de redes
DWDM, core IP, e Wi-Fi, seja em rodovias ou em

empresas.

Outro mercado importante para a 3Corp séo as
redes em cidades, para as prefeituras. “Comegamos
a ensaiar os primeiros negocios para cidades inteli-
gentes”, adianta Giuseppe.

No segmento de health care, a 3Corp ja iniciou
trabalhos com varios servigos como solugoes de voz
em nuvem e localiza¢do de arquivos em hospitais.

Na area de seguranca publica, desenvolveu solu-
¢Oes de videomonitoramento com reconhecimento
facial e quer oferecer esse portfolio para outros com-
plexos, como 0s aeroportos.

Giuseppe reforca que os bons resultados da
companbhia resultam de ofertas de OPEX aos clien-
tes: “Solugbes de rede ou de voz agregadas aos
SEervigos permite que os clientes possam continuar

Lucro Liq p/
Func (US$ mil)

Receita Liquida
Total (R$ mil)

Receita Lig. Prop.
Telecom (R$ mil)

investindo e mantém nossas margens, apesar do
esfriamento da economia”.

Com as mudangas estruturais previstas no pais o
executivo prevé um crescimento similar em 2019, e
¢ otimista em relagao a 2020: “Nosso crescimento é
fruto, justamente, do fato de termos ampliado o port-
folio de produtos e procurado novos mercados. Essa
tem sido a tdnica do nosso sucesso ndo s em 2018 e
também se reflete em 2019 com previsao de superar
0 crescimento obtido no ano passado”.

Com 18 anos de mercado, a 3Corp atua como Value
Added Partner da Huawei, Premium Business Partner
da Alcatel-Lucent, Microsoft Gold Partner na compe-
téncia Communications e é parceira da Lenovo e Voca-
le Solutions, com clientes nos segmentos financeiros,
de governos, industrias, hotéis, hospitais e servigos.
Tem sede em Alphaville, em Barueri (SP), além de con-
tar com unidades em Brasilia (DF) e Rio de Janeiro.
Com ofertas de solugdes de comunicagao corporativa,
infraestrutura de TI, networking e seguranca, omni-
channel e call center, entre seus clientes estao a Artesp,
Banco do Brasil, Sebrae, CREA-SP, Casa da Moeda, Mi-
nistério da Fazenda, Caixa, Finep, INSS, Nestlé e Makro.
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